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RIS3 Toscana Contest 2016
idee - talento - innovazione
Categoria “Attività di ricerca negli ambiti della RIS3”
	Anagrafica della proposta


	Titolo

	

	Priorità tecnologica RIS3 Toscana (rif. Art. 2 regolamento)

	

	Sottocategoria tecnologica (rif. Art. 2 regolamento)

	

	Roadmap tecnologica (rif. Art. 2 regolamento)

	


	Abstract 

	Italiano (max 2000 battute)

	

	Inglese (max 2000 battute)

	


	Dettaglio della proposta

	Finalità

	

	Metodologia

	

	Risultati

	

	Implicazioni per la ricerca

	

	Implicazioni sociali

	

	Originalità e valore

	


	Payoff

	Frase/citazione che rappresenti lo spirito dell’attività di ricerca presentata

	

	Breve biografia del candidato (max 700 caratteri)

	


Allegati alla presente scheda informativa, parti integranti della stessa, si invia:

· testo integrale paper/documentazione di ricerca;

· foto rappresentativa della proposta;

· CV del proponente.
Il/La sottoscritto/a ___________________________________________ dichiara di essere informato/a che l’acquisizione ed il trattamento anche informatico dei dati contenuti nella presente domanda e nei relativi allegati è effettuato per le finalità e le attività previste dalla normativa che disciplina il trattamento dei dati e che con la sottoscrizione della presente domanda autorizza il trattamento dei dati nel rispetto della normativa sulla tutela della riservatezza. In particolare lo stesso autorizza l’Amministrazione Regionale all’utilizzo dei contenuti presenti nella documentazione della sezione:

· Anagrafica della proposta;

· Abstract;

· Payoff,

nonché delle immagini inoltrate e degli estremi di contatto del proponente, coerentemente con le finalità del Contest e le previsioni del regolamento di cui all’Avviso “RIS3 Toscana Contest 2016”.

luogo e data ____________________________________ Firma _______________________
Il/La sottoscritto/a ___________________________________________ dichiara che le informazioni contenute nella presente scheda sono conformi alla realtà. 
luogo e data _______________________________Firma ____________________________


RIS3 Toscana Contest 2016
idee - talento - innovazione
Categoria “Idee di business negli ambiti della RIS3
	Anagrafica della proposta


	Titolo

	

	Priorità tecnologica RIS3 Toscana (rif.  Art. 2 regolamento)

	

	Sottocategoria tecnologica (rif.  Art. 2 regolamento)

	

	Roadmap tecnologica (rif.  Art. 2 regolamento)

	


	Abstract 

	Italiano (max 2000 caratteri)

	

	Inglese  (max 2000 caratteri)

	


	Dettaglio della proposta

	Valore proposto (tecnologia - prodotto - mercato)

	

	Competenze coinvolte (profili curriculari)

	

	Solidità, sostenibilità economica, scalabilità

	

	Opportunità di internazionalizzazione

	

	Implicazioni sociali

	

	Originalità e creatività

	


	Payoff

	Frase/citazione che rappresenti lo spirito dell’idea di business presentata

	

	Breve biografia del candidato (max 700 caratteri)

	


Allegati alla presente scheda informativa, parti integranti della stessa,  si  invia:

· compilazione sintetica del “Business Model Canvas” (vedi allegato A), in ogni articolazione 

· foto rappresentativa della proposta;

· CV del proponente.
Il/La sottoscritto/a ___________________________________________ dichiara di essere informato/a che l’acquisizione ed il trattamento anche informatico dei dati contenuti nella presente domanda e nei relativi allegati è effettuato per le finalità e le attività previste dalla normativa che disciplina il trattamento dei dati e che con la sottoscrizione della presente domanda autorizza il trattamento dei dati nel rispetto della normativa sulla tutela della riservatezza. In particolare lo stesso autorizza l’Amministrazione Regionale all’utilizzo dei contenuti presenti nella documentazione della sezione:

· Anagrafica della proposta;

· Abstract;

· Payoff,

nonché delle immagini inoltrate e degli estremi di contatto del proponente, coerentemente con le finalità del Contest e le previsioni del regolamento di cui all’Avviso “RIS3 Toscana Contest 2016”.
luogo e data ____________________________________ Firma _______________________
Il/La sottoscritto/a ___________________________________________ dichiara che le informazioni contenute nella presente scheda sono conformi alla realtà. 
luogo e data _______________________________Firma ____________________________

Allegato A - Business Model Canvas
	Partner chiave
	Attività chiave
	Proposte di Valore
	Relazioni con clienti
	Segmenti di clientela

	A titolo di esempio:

Chi sono i nostri partner/fornitori chiave? Quali risorse chiave stiamo acquisendo dai partner? Quali attività chiave svolgono i partner?

Quale motivazione per la partnership? Ottimizzazione e risparmio? Riduzione del rischio? Acquisizione di particolari risorse ed attività?
	A titolo di esempio:

Quali sono le attività chiave richieste dalle nostre proposte di valore? i nostri canali di  distribuzione? le relazioni con i clienti? I ricavi? La produzione? Le reti?

	A titolo di esempio:

Che tipo di valore portiamo al cliente? quale problema del nostro cliente stiamo aiutando a risolvere? quale pacchetto di servizio/prodotto forniamo al segmento di mercato? quali bisogno del cliente stiamo soddisfacendo?

Riduzione dei costi? accessibilità? comodità? design?  prestazioni? riduzione tempi ? riduzione rischi? novità?
	A titolo di esempio:

Che tipo di relazione con il segmento di clientela si aspetta che stabiliamo e o manteniamo? quali relazioni abbiamo stabilito? come sono integrate con il resto del nostro business model? quanto costano?
	A titolo di esempio:

Per chi stiamo creando valore? chi sono i nostri clienti più importanti?

Mercato di massa? di nicchia? segmentato? diversificato?

	
	Risorse chiave
	
	Canali 
	

	
	A titolo di esempio:

Quali sono le risorse chiave richieste dalle nostre proposte di valore?

Fisiche? Intellettuali? Finanziarie? Umane?
	
	A titolo di esempio:

Attraverso quali canali vogliono essere raggiunti i nostri clienti? in che modo li stiamo raggiungendo adesso? quali sono più efficienti?
	

	Struttura dei Costi 
	Flussi di ricavi

	A titolo di esempio:

Quali sono i costi più importanti ed intrinseci del nostro modello di business? Quali sono le risorse chiave più costose? Quali sono le attività chiave più costose?

La tua attività è più orientata al costo o al valore?
	A titolo di esempio:

Per quale valore i nostri clienti voglio effettivamente pagare?

Quanto il singoli flussi dei ricavi concorrono al totale dei ricavi?

Come vorrebbero pagare? quali tipi di vendita? prezzi fissi (in base al volume prodotto mercato)? prezzi variabili (negoziazione, mercato in tempo reale, gestione dei ricavi)?


4

